SELL IT! - VERKAUFE DIE BESTE LOSUNG

Die digitale Weiterentwicklung von Postberg und exgenio

Sell it! von Postberg und exgenio unterstitzt dich in der
. Wir kombinieren praxisnahe Fachexpertise der Branche mit exzellentem
Know-How aus der Vertriebspsychologie in digitaler Form.
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=  Ein ganzes Jahr monatliche Web-Meetings = Das A-Z der Losungsvermarktung in 5
zu Themen rund um die Energiewirtschaft Kapiteln und tber 15 Lektionen

=  Das Wissen echter Fachexperten, um die =  Digitale Weiterentwicklung auf der
besten Losungen zu finden und Probleme online ACADEMY von exgenio
zu durchschauen, bevor sie entstehen = Aufschlussreiche und unterhaltsame

=  Technologie der Extraklasse Inhalte aus der Sales-Welt

WEBCOACHING INHALTE

Das 1x1 der
Drucklufttechnik mit
Rechentools

Erfahrungsaustausch
beim Messen und
Optimieren von
Volumenstrémen an
Verbrauchern und

Kostenberechnung von
Druckluft und Einsparung

Erfahrungsaustausch
beim Messen, Suchen
und Beseitigung und der
Erfolgskontrolle von
Druckluftleckagen

Vertiefende Schulung der
12 Optimierungsschritte
der Drucklufteffizienz

Budgetplanung — wie
kann ich erfolgreich
meine Projekte bei der
Geschaftsleitung
durchzusetzen

Austausch mit Experten
fur Effizienzpotentiale bei
der Aufbereitungstechnik
und Drucklufterzeugung

Fir Planer erganzend:
vertiefende Unterstiitzung
in der Arbeit mit
basisCHECK und
SIMULYSE

Substitution von Druckluft

SALES KNOW-HOW

Schatze dein Gegendiber richtig ein
und erreiche ihn mit deinen

Analysiere Bediirfnisse und
Denkmuster, erkenne Motive und

Agiere flexibel und frei, begegne
Einwanden und verhandle sicher.

Inhalten: Uberzeuge: .
= Immunisieren
= Drei Strallen zum Kunden =  Motive = Einwandbehandlung
= Pacen =  Metaprogramme = Liste des Einkaufers
= Elevator Pitch = USP = Leitfaden
= Uberzeugungslinien = Den Abschluss machen
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Weitere Informationen findest du auf https://exgenio.com/de/sell-it-postberg/
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SCAN ME




